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« Uzasadnienie analizy — sytuacja polskiego rynku
bancassurance.

« Adresaci ankiet - instytucje wspotpracujgce z PIU.

* Ankiety uzyskane z: Wtoch, Hiszpanii, Niemiec, Portugalii,
Wielkie) Brytanii, Belgii i Francji.

* Cel ankiet: porownanie rozwigzan dotyczgcych modeli
bancassurance wystepujgcych w Polsce z modelami
wystepujgcymi w innych panstwach UE.
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« Dwa gtbwne modele bancassurance bedgce przedmiotem
ankiet:

— wspotpraca bankow z ubezpieczycielami na podstawie
umowy agencyjnej;

— wspotpraca bankow z ubezpieczycielami na podstawie
grupowej umowy ubezpieczenia.

www.hoganlovells.com



www.hoganlovells.com 4



« (Czesciowa harmonizacja w oparciu o Dyrektywe 2002/92/WE
Parlamentu Europejskiego i Rady w sprawie posrednictwa
ubezpieczeniowego.

« Polskie regulacje dotyczgce wspotpracy w oparciu i umowe
agencyjna:
— kodeks cywilny (zwtaszcza przepisy dot. umowy agencyjnej);
— ustawa o posrednictwie ubezpieczeniowym;

— ustawa o dziatalnosci ubezpieczeniowe.
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« Bank dziata jako posrednik ubezpieczeniowy (agent).

« Bank nie jest strong umoéw ubezpieczenia — posredniczy w
zawieraniu umow pomiedzy jego klientami a zaktadem
ubezpieczen.

« Sktadka ptacona jest bezposrednio przez klienta.

« Bank otrzymuje od zaktadu ubezpieczen wynagrodzenie.
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* Dopuszczalnos¢ oferowania produktow ubezpieczeniowych
przez banki dziatajgce w jako posrednicy ubezpieczeniowi.

« Obowigzki regulacyjne dotyczace m.in. rejestracji banku jako
posrednika ubezpieczeniowego lub uzyskania zezwolenia.

* Dopuszczalnos¢ wykonywania dziatalnosci brokerskiej przez
banki.

« (Ograniczenia dotyczgce rodzaju oferowanych ubezpieczen.
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Wspotpraca w oparciu o umowe agencyjng —
obowiazki ubezpieczyciela

« Standardowe obowigzki ubezpieczyciela.

« Obowigzki zwigzane z przekazywaniem informaciji oraz
dokumentow.




« Standardowe obowigzki posrednika ubezpieczeniowego.

« Zroznicowanie obowigzkéw posrednika w zaleznosci od
rodzaju dziatalnosci.
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Wspotpraca w oparciu 0 umowe agencyjng —
produkty stand-alone

* Mozliwosc oferowania przez banki produktow typu stand-
alone w ramach dziatalnosci agencyijne;j.




* Mozliwosc otrzymywania przez bank dziatajgcy jako
posrednik ubezpieczeniowy wynagrodzenia z tytutu
wykonywanych czynnosci.

 Forma wynagrodzenia otrzymywanego przez banki z tytutu
dziatalnosci agencyjnej.
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* Mozliwos¢ dochodzenia roszczen wobec ubezpieczyciela z
tytutu zawarcia umowy przez ubezpieczonego.
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Wspotpraca w ramach grupowej umowy
ubezpieczenia




» Polskie regulacje dotyczgce wspotpracy w ramach grupowej
umowy ubezpieczenia — krotka charakterystyka:

— art. 808 kodeksu cywilnego;

— bank nie dziata jako posrednik ubezpieczeniowy;

— bank bedacy ubezpieczonym wykonuje pewne czynnosci
Zwigzane z obstugg umowy.
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« Wystepowanie modelu grupowej umowy ubezpieczenia,
zblizonego do modelu polskiego.

« Ogodlna charakterystyka odrebnosci w zakresie wspotpracy w
ramach umowy grupowej.
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« Szczegolne wymogi natozone na banki z tytutu oferowania
ubezpieczen w ramach umow grupowych.
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* Najbardziej typowe obowigzki ubezpieczyciela w zakresie
umow grupowych:
— generalne obowigzki wynikajgce z roli ubezpieczyciela;
— obowigzki informacyjne wobec banku i klientow.
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* Najbardziej typowe obowigzki banku w zakresie umow

grupowych:
— obowigzki informacyjne wobec klientow;

— kwestia zaptaty sktadki.

www.hoganlovells.com

18



* Mozliwos¢ oferowania przez banki produktow typu stand-
alone w ramach umow grupowych.
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* Mozliwos¢ pobierania wynagrodzenia przez bank od
ubezpieczyciela z tytutu czynnosci wykonywanych w ramach
umowy grupowe.
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* Mozliwos¢ dochodzenia roszczen z tytutu umowy grupowej
przez ubezpieczonego bezposrednio od ubezpieczyciela.
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« Wykonywanie przez bank czynnosci z zakresu informowania
Klientow o mozliwosci zawarcia umowy ubezpieczenia, nie
wchodzacych w zakres posrednictwa — na podstawie
regulacji wynikajgcych z Dyrektywy 2002/92/WE.

« Wspotpraca w ramach umowy dystrybucyjnej w Wielkiej
Brytanii.

« Bank wystepujacy zarowno jako ubezpieczajgcy w ramach
umowy grupowej oraz jako posrednik ubezpieczeniowy —
Portugalia, Wtochy.
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 [stotne znaczenie wspotpracy bancassurance dla catego
rynku.

« Szczegolna rola kanatow bancassurance w sprzedazy
ubezpieczen osobowych.
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